
	  
	  
Accompagner	  à	  l’interna1onal	  les	  
entreprises	  de	  la	  Filière	  Sport	  
	  
	  
	  



Les	  ac1vités	  de	  Business	  France	  

Export	  :	  
Le	  

développement	  
interna3onal	  des	  

entreprises	  

Invest	  :	  
La	  prospec3on	  
et	  l’accueil	  des	  
inves3ssements	  
interna3onaux	  	  

Promo3on	  :	  
L’a:rac3vité	  et	  

l’image	  
économique	  de	  
la	  France,	  de	  ses	  
entreprises	  et	  de	  
ses	  territoires	  	  



Réseau	  Business	  France	  dans	  le	  monde	  

80 bureaux Business France présents dans 70 pays 
Un appui de partenaires exclusifs dans les pays où l’agence n’est pas présente 
1 500 collaborateurs multiculturels et francophones dans le monde dédiés à 
l’accompagnement des PME à l’export. 



	  Une	  organisa1on	  par	  filière	  sectorielle	  
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Afin	   d'assurer	   un	   accompagnement	   des	   PME	   sur	   mesure	   et	   dans	   la	   durée,	   les	   équipes	  
opéra3onnelles	   de	   Business	   France	   sont	   organisées	   en	   4	   filières.	   Ce:e	   organisa3on	   déclinée	   en	  
France	  et	  dans	  les	  bureaux	  à	  l'étranger	  permet	  aux	  entreprises	  de	  bénéficier	  de	  véritables	  réseaux	  
d'experts	   sur	   le	   terrain	   capables	   de	   comprendre	   les	   spécificités	   de	   leur	   domaine	   d'ac3vité	   et	  
garan3r	   une	   connaissance	   très	   approfondie,	   tant	   sur	   le	   plan	   culturel	   qu'économique,	   des	   pays	  
dans	  lesquels	  ils	  interviennent.	  
Les	   experts	   de	   Business	   France	  maîtrisent	   les	  mé3ers	   de	   l'informa1on,	   de	   la	  prospec1on,	   de	   la	  
promo1on	  et	  du	  conseil	  personnalisé.	  

AGROTECH	   rassemble	   les	   produits	   alimentaires,	   les	  
boissons,	   les	   vins	   et	   spiritueux	   et	   les	   équipements	   et	  
fournitures	  pour	  l’agriculture	  et	  les	  industries	  alimentaires.	  

 
INDUSTRIES & CLEANTECH couvre	  les	  travaux	  publics,	  
les	  routes,	  l’aéroportuaire,	  les	  transports	  ferroviaires	  et	  
urbains,	  le	  secteur	  portuaire,	  la	  logis3que	  et	  la	  sécurité	  
mari3me,	  l’environnement,	  l’énergie,	  la	  chimie,	  l’industrie	  
automobile,	  le	  secteur	  naval,	  les	  matériaux,	  la	  plasturgie,	  les	  
tex3les	  	  techniques,	  la	  mécanique	  et	  l’aéronau3que.	  

ART	  DE	  VIVRE	  -‐	  SANTE	  
regroupe	  les	  secteurs	  d’ac3vités	  orientés	  vers	  la	  personne	  :	  
habitat,	   décora3on,	   ar3sanat,	   produits	   ou	   événements	  
culturels	   ou	   spor3fs,	   tourisme,	   mode,	   luxe,	   santé,	  
biotechnologies	  et	  cosmé3ques.	  

TECH	   &	   SERVICES	   rassemble	   les	   TIC	   (électronique,	  
informa3que,	   télécoms),	   le	   spa3al,	   l’audiovisuel	   et	   les	  
contenus,	   ainsi	   que	   les	   services	   (banques,	   assurances,	  
forma3on,	   immobilier,	  commerce,	   franchise	  et	  distribu3on,	  
publicité	  et	  événemen3el).	  



Des	  solu3ons	  pour	  gagner	  en	  visibilité	  auprès	  des	  professionnels	  
à	  l'étranger	  
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Votre	  parcours	  Export	  avec	  Business	  France	  

Chaque étape du développement export correspond à des problématiques 
différentes et chaque marché est spécifique. Business France adapte sa 
réponse aux besoins réels des PME.  

S’informer	  sur	  
les	  marchés	  

• Etude	  	  de	  
marchés	  
sectorielles	  

• Etudes	  
réglementaires	  

• Veille	  

Prospecter	  les	  
marchés	  ciblés	  

	  
• Iden3fica3on	  
et	  approche	  
de	  partenaires	  
ou	  clients	  

• Missions	  de	  
prospec3on	  in	  
situ	  

• Par3cipa3on	  à	  
des	  opéra3ons	  
collec3ves	  
France	  

• Suivi	  des	  
affaires/	  Suivi	  
des	  contacts	  

S’implanter	  

• Conseils	  à	  
l’Implanta3on	  

• Volontariat	  
Interna3onal	  
en	  Entreprise	  
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Pavillons	  France,	  une	  offre	  clés	  en	  main	  

▐  En chiffres 2014 : 

160 Pavillons France  

43 pays représentés 

4 100 participations 
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Rencontres	  B2B	  :	  des	  rdv	  d’affaires	  sur	  un	  secteur	  
d’ac3vité	  

▐  En chiffres  2014 : 

420  Rencontres BtoB en 2014 

80 pays représentés 

4 400 participations attendues 



Des	  solu1ons	  de	  prospec1on	  personnalisées	  et	  opéra1onnelles	  
	  

Sur	  la	  base	  d’1er	  rendez-‐vous	  dans	  vos	  bureaux/locaux	  	  
	  
Accompagnement	  individuel	  sur	  une	  approche	  phasée	  	  pour	  renforcer	  sa	  présence	  sur	  un	  
marché	  ou	  en	  ouvrir	  un	  nouveau	  
	  
	   ? 

Identification des marchés 
potentiels 

Ciblage de contacts, présentation 
de l’offre, recueil de l’intérêt 

Organisation des Rdv  
avec les prospects 

Signature  
de contrat 

Suivi des contacts et développement  
des courants d’affaires 



§  Une	  formule	  flexible	  pour	  confier	  des	  missions	  professionnelles	  de	  6	  à	  24	  mois	  à	  des	  jeunes	  âgés	  	  
de	  18	  à	  28	  ans	  

§  Un	  statut	  privilégié	  qui	  exonère	  les	  entreprises	  de	  toute	  charges	  sociales	  en	  France	  
§  Une	  ges1on	  simplifiée	  :	  Business	  France	  gère	  les	  aspects	  administra3fs,	  juridiques	  et	  sociaux	  pour	  le	  compte	  des	  

entreprises	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  

▐  En chiffres 2015 
7 200 entreprises 
agrées 

9 000 V.I.E en 
poste 

57 000 jeunes ont 
réalisé une mission 
V.I.E 

18 mois, c’est la 
durée moyenne des 
missions V.I.E Moment de rencontre avec les entreprises lors du Forum V.I.E PME/ETI  

 

V.I.E	  :	  la	  solu1on	  RH	  pour	  accompagner	  les	  entreprises	  
dans	  leur	  développement	  à	  l’interna1onal	  



Communica1on/Presse	  
•  Les	   pôles	   communica3on/presse	   de	   Business	   France	   sont	   implantés	   en	   :	  

Allemagne,	  Brésil,	  Chine,	  Corée	  du	  Sud,	  EAU,	  Etats-‐Unis/Canada,	  Hong-‐Kong,	  
Inde,	  Italie,	  Japon,	  Mexique,	  Royaume-‐Uni,	  Russie	  

	  
•  Nos	  solu3ons	  :	  Communiqués	  de	  presse,	  dossiers	  de	  presse,	  Conférences	  ou	  

RV	   de	   presse,	   voyages	   de	   journalistes	   en	   France,	   opéra3ons	   networking/
cocktail,	  conseil	  media,	  kits	  de	  présenta3on	  export...	  

	  

•  1500	  presta1ons	  en	  2014	  dans	  tout	  le	  réseau	  

•  Une	   base	   de	   données	   d’1,5	   million	   de	   contacts	   dans	   le	   monde,	   journalistes	   tous	  
supports,	  influenceurs...	  	  	  

	  
«	   En	   faisant	   appel	   à	   Business	   France,	   notre	   objec7f	   était	   de	   couvrir	   au	   maximum	   notre	  
implanta7on	  en	  Chine,	  qui	  coïncidait	  avec	  le	  lancement	  de	  nouveaux	  produits.	  Le	  pôle	  presse	  
nous	   a	   conseillé	   d’organiser	   un	   cocktail	   networking	   réunissant	   clients	   et	   prospects.	   CeHe	  
presta7on	   a	   été	   très	   bien	   organisée	   ;	   elle	   nous	   a	   véritablement	   permis	   d’améliorer	   notre	  
image	   de	   marque.	   En	   fonc7on	   de	   nos	   besoins,	   nous	   ferons	   de	   nouveau	   appel	   à	   Business	  
France	  pour	  nos	  ac7ons	  de	  communica7on.	  »	  	  
Guillaume	  ALABERT,	  Fondateur,	  MOBPARTNER,	  2014	  



Nos	  résultats	  Export	  en	  2015	  

	  

•	  	  Près	  de	  13	  000	  accompagnements	  d’entreprises	  
françaises	  à	  l’export	  
	  

•	  	  	  500	  opéra3ons	  collec3ves	  annuelles	  :	  
	  www.businessfrance.fr	  

	  

•	  9	  000	  volontaires	  interna3onaux	  en	  entreprises	  (V.I.E)	  en	  
poste	  dans	  140	  pays	  
	  



Business	  France	  :	  Mesure	  de	  l’impact	  

•  79%	  des	  entreprises	  accompagnées	  sur	  2013	  et	  2014	  	  ont	  
iden3fié	  un	  nouveau	  contact	  à	  poten3el	  

•  1	  entreprise	  accompagnée	  sur	  2	  a	  obtenu	  une	  commande,	  
signé	  un	  contrat	  ou	  est	  en	  cours	  de	  négocia3on	  



q Suivi	  de	  la	  filière	  
§  Business	  France	  a	  mis	  place	  un	  suivi	   spécifique	  de	   la	  filière	  des3né	  à	  mobiliser,	   informer	  et	  
promouvoir	  les	  entreprises	  françaises	  du	  secteur	  :	  	  

§  Iden3fica3on	   d’environ	   300	   entreprises	   poten3ellement	   impliquées	   par	   ces	   grands	   projets	  
avec	  un	  noyau	  dur	  d’une	  cinquantaine	  d’entreprises	  très	  ac3ves	  

	  
	  

Mise	  en	  place	  de	  séquences	  d’ac1ons	  sur	  la	  filière	  :	  composées	  de	  deux	  
phases	   :	   Informa3on	   et	   promo3on	   des	   entreprises	   (ateliers	   d’informa3on	   en	   France	   puis	  
rencontres	   dans	   le	   pays	   organisateur	   avec	   les	   Ministères,	   les	   	   comités	   d’organisa3on	   et	   les	  
partenaires	  poten3els)	  

	  
	  

q Les	  Rencontres	  Interna1onales	  Grands	  Evènements	  spor1fs	  

§ Newsleher	  Grands	  Evènements	  spor1fs	  :	  
www.businessfrance.fr/presta3ons/newsle:ers	  	  

§ Site	  internet	  	  «	  Team	  France	  for	  Sport	  »	  de	  promo3on	  des	  entreprises	  de	  la	  filière	  
à 	   d e s 3 n a 3 o n 	   d e s 	   d é c i d e u r s 	   é t r a n g e r s 	   :	  
h:p://business.youbuyfrance.com/interna3onal-‐sport-‐equipments	  	  

ACTIONS	  Business	  France	  Filière	  Sport	  
	  



q Les	   RIGES	   (Rencontres	   Interna1onales	   Grands	  
Evénements	  Spor1fs)	  :	  26	  mai	  2016	  

Les	  «	  Rencontres	  Interna1onales	  des	  Grands	  évènements	  Spor1fs	  »	  sont	  le	  
rendez-‐vous	   phare	   de	   Business	   France,	   dédié	   aux	   professionnels	   de	  
l’économie	   du	   sport,	   impliqués	   dans	   la	   prépara3on	   des	   grandes	  
manifesta3ons	  spor3ves.	  Chaque	  année,	  l’évènement	  accueille	  entre	  250	  et	  
300	   par1cipants	   (entreprises,	   fédéra3ons,	   déléga3ons	   étrangères,	  
ins3tu3onnels,	  presse…)	  
Organisé	  en	  format	  conférences	  et	  tables	  rondes	  autour	  de	  la	  théma3que	  
«	   sport	   	   à	   l’export	   »,	   l’évènement	   propose	   également	   des	   sessions	   de	  
networking	   et	   de	   rendez-‐vous	   one	   to	   one	   entre	   les	   par3cipants	   et	   les	  
intervenants	  	  
Organisées	   en	   partenariat	   avec	   le	  Ministère	   des	   Sports,	   le	  Ministère	   des	  
affaires	   étrangères	   et	   du	   développement	   interna1onal,	   le	   Ministère	   de	  
l’économie,	  les	  Rencontres	  mehent	  en	  avant	  les	  opportunités	  d’affaires	  de	  
la	   filière	   à	   l’interna3onal,	   dans	   	   différents	   pays,	   liées	   à	   l’organisa3on	   de	  
grands	   évènements,	   ou	   en	   raison	   de	   la	   place	   croissante	   du	   sport	   dans	  
l’économie	  de	  ces	  pays,	  au	  bénéfice	  des	  entreprises.	  	  

ACTIONS	  Business	  France	  	  
Filière	  Sport	  
	  



RIGES	  :	  l’édi1on	  2014	  en	  images:	  	  
	  

Patrick 
KANNER, 
Ministre de 
la jeunesse 
et des sports 

Intervention de Matthias FEKL, Secrétaire d’Etat au 
Commerce extérieur 
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Le	  programme	  2016	  
	  

PAYS VILLE EVENEMENTS DATE CONTACT 

DANEMARK	  	  
NORVEGE	  

Copenhague	  
Oslo	  

Rencontres	  Acheteurs	  Sports	  
nau3ques	   1-‐3/02	   Lucie.larsen@businessfrance.fr	  	  

TAIWAN	   Taipei	   Pavillon	  France	  Taipei	  Interna3onal	  
Cycle	  Show	   2-‐5/03	   Veronique.noury@businessfrance.fr	  	  

INDONESIE	   Jakarta	   Rencontres	  Acheteurs	  Asian	  Games	  
2018	   A	  préciser	   Natacha.bernstein@businessfrance.fr	  	  

QATAR	   Doha	   Salon	  Aspire4Sport	  2016	   Novembre	  
2016	  

Viviane.silberstein@businessfrance.fr	  
	  

CHINE Pékin 
Rencontre	  avec	  le	  Comité	  

d'organisa3on	  des	  Jeux	  Olympiques	  
d'hiver	  2022 

15-‐18	  
Novembre viviane.silberstein@businessfrance.fr 

FRANCE Paris Rencontres	  interna3onales	  Grands	  
Evénements	  Spor3fs 26	  mai Jennifer.olszowy@businessfrance.fr	   



Salons	  de référence du secteur	  
ou	  opéra1ons	  prioritaires	  
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Pays	  prioritaires	  
(P1)	  

Pays	  à	  poten1el	  
(P2)	  

Autres	  marchés	  
d’intérêt	  (P3)	  

Brésil	  
Cameroun	  
Chine	  
Corée	  du	  Sud	  
Côte	  d’Ivoire	  
Japon	  
Kazakhstan	  
Qatar	  
Russie	  

Arabie	  Saoudite	  
Emirats	  arabes	  unis	  
Espagne	  
Inde	  
Indonésie	  
Maroc	  
Pays-‐Bas	  
Taiwan	  

Argen3ne	  
Chili	  
Etats-‐Unis	  /	  Canada	  

PRINCIPAUX	  MARCHÉS	  	  
BUSINESS	  FRANCE	  EN	  2016	  

Le	  marché	  des	  événements	  	  
spor1fs	  et	  culturels	  

ASPIRE4SSPORT 

ASIAN GAMES 

RA – Jeux Olympiques 
d’Hiver 2022 

* RA : Rencontres acheteurs 



Vos	  contacts	  

Viviane	  SILBERSTEIN	  
Chef	  de	  Projet	  Grands	  Evènements	  
Spor3fs	  
viviane.silberstein@businessfrance.fr	  	  
Tél.	  :	  01	  40	  73	  37	  19	  
	  
	  
	  
	  

Sylvie	  FURE	  
Chef	  du	  service	  	  
Décora3on	  /	  Sport	  /	  Tourisme	  
sylvie.fure@businessfrance.fr	  	  
Tél.	  :	  01	  40	  73	  34	  24	  
	  
	  
	  

Gilles	  BOILEAU	  
Chargé	  de	  mission	  Art	  de	  Vivre	  
Gilles.boileau@businessfrance.fr	  
Tél.	  :	  01	  40	  73	  32	  21	  
	  
	  
	  
	  

Pour plus d’informations : 
www.businessfrance.fr  
 


